Curso Integral en

Music
Business

Modalidad:

Virtual a través de la
plataforma del MALI

Duracion:
5 meses

TEk

= IHERE

Los incas. Mas «ud
de un imperio

xtension
ofesional




Te contamos sobre el curso

El curso ofrece una formacion integral en Music Business, combinando aspectos
clave de la industria musical con estrategias de marketing, gestion y monetizacion.
Los participantes aprenderan sobre los principales actores del sector, los derechos
de autor en la musica y las fuentes de ingresos disponibles, ademas de explorar el
impacto del marketing digital en la promocidn de artistas y lanzamientos musicales.
También se abordardan modelos de negocio en plataformas de streaming,
estrategias de branding y las nuevas oportunidades que ofrecen redes como TikTok
y YouTube para la viralizacién de contenido.

Ademas, el programa profundiza en el management artistico, la produccién musical
y la planificacion de eventos en vivo, asi como en aspectos legales como la
propiedad intelectual y la negociacion de contratos. Finalmente, los estudiantes
aplicaran lo aprendido en un proyecto final donde disefiaran una estrategia de
lanzamiento musical adaptada a las tendencias actuales del mercado.

Salidas profesionales:

« Manager musical

« Consultor de negocios musicales
 Especialista en marketing musical




Competencias

Gestién de Negocios Musicales: Capacidad para desarrollar y dirigir planes
de negocio en la industria musical, incluyendo la gestion de carreras de
artistas, negociacion de contratos y planificacién financiera.

Marketing y Promocion Musical: Competencia en disefiar y ejecutar
estrategias de marketing y promocion para artistas y proyectos musicales.

¢A quién se dirige el curso?

Un profundo interés en la creacion, produccion y comercializacion de musica, junto
con una apreciacion por diversos géneros y estilos musicales.

Familiaridad con tecnologias musicales, incluyendo software de produccion,
grabacion y edicion de audio (DAWs como Ableton Live, Pro Tools, Logic Pro, etc.).

Espiritu emprendedor, con interés en explorar nuevas oportunidades de negocio
en la musica, tales como la creacion de un sello discografico o la organizacion de
eventos musicales.

Disposicion para mantenerse al dia con las tendencias y tecnologias emergentes
en la industria musical, y para adaptarse a los cambios constantes del mercado.







Plan de estudios

El programa de especializacion tiene una duracion de 5 meses y esta compuesto
por 9 mddulos, siendo el ultimo de ellos el desarrollo de un proyecto final. Para
obtener el certificado, es requisito aprobar todos los médulos del programa.

Marketing digital y promociéon musical

« Uso estratégico de plataformas digitales
« Creacion de contenido

Desarrollo de negocios de la musica
+ Branding y posicionamiento

Nuevas plataformas musicales y tendencias

*  YouTubey Video Marketing
+ TikTokyredes emergentes

Management y produccion

* Rol del manager
* Logistica de eventos
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Derecho del entretenimiento
y reputacion artistica

+ Negociacion y redaccion de contratos de licencia

Proyecto musical final
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Contenidos

1. FUNDAMENTOS DEL MUSIC BUSINESS (4 SESIONES)

* Principales actores de la industria: sellos discograficos, editoriales, agencias de
management y promotores.

* Fundamentos de derechos de autor en la musica: composicion, grabacion vy
ejecucion.

* Estrategias de marketing y promocion para el lanzamiento de musica.

* Fuentes de ingresos en la industria musical y nuevas oportunidades de
monetizacion.

2. MARKETING DIGITAL Y PROMOCION MUSICAL (8 SESIONES)

* Introduccioén al marketing digital y su impacto en la industria musical actual.

* Uso estratégico de plataformas digitales (Spotify, Apple Music, YouTube,
SoundCloud, TikTok) para la promocion musical.

« Creacioén de contenido atractivo para redes sociales y engagement con la audiencia.

* Estrategias de lanzamiento y campafas de publicidad digital para nuevos sencillos,
albumes y videos musicales.

3. DESARROLLO DE NEGOCIOS DE LA MUSICA (5 SESIONES)

* Evolucion de la distribucion musical y el rol de las plataformas digitales.

» Modelos de negocio y monetizacién en plataformas de streaming y redes sociales.
* Desarrollo de productos y servicios complementarios en la industria musical.

* Branding y posicionamiento de artistas como marcas.

4. NUEVAS PLATAFORMAS MUSICALES Y TENDENCIAS (8 SESIONES)

* YouTube y Video Marketing: estrategias para maximizar el alcance.

* TikTok y redes emergentes: creacion de tendencias virales y estrategias de
crecimiento.

* Inteligencia artificial y su impacto en la produccion y promocion musical.

5. MANAGEMENT Y PRODUCCION (5 SESIONES)

* Rol del manager en la carrera de un artista: responsabilidades y expectativas.

« Coordinacion de sesiones de grabacion: desde la preproduccién hasta la
postproduccion.

* Logistica de eventos en vivo: gestion de equipos, técnicos y personal.

* Planificacion de giras y estrategias para la expansion internacional.



6. DERECHO DEL ENTRETENIMIENTO

Y REPUTACION ARTISTICA (5 SESIONES)

* Propiedad Intelectual y Derechos de Autor.

* Negociacion y redaccion de contratos de licencia para la explotacion de obras
creativas.

* Derecho de la Imagen y la Privacidad.

8. PROYECTO FINAL: ESTRATEGIA DE

LANZAMIENTO MUSICAL (5 SESIONES)

» Analisis de una pieza musical existente y disefio de una estrategia de lanzamiento.
* Desarrollo de un plan de marketing adaptado a las tendencias actuales.
* Presentacion y asesoria de proyecto final.

*MALI Educacion se reserva el derecho de reprogramar la malla y los cursos de acuerdo con su proceso de mejora académica
continua o causa de fuerza mayor.

*| as sesiones virtuales quedan grabadas en la plataforma y pueden ser revisadas durante el desarrollo de cada curso.
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Alejandro Ledn

Formacion

Diplomado en Administracion de Empresas (ISIL) e
Ingenieria de Sonido en el Instituto Orson Welles.

Experiencia

Especialista en produccion musical y music business. Inicid
su carrera con la iconica banda peruana Los Nosequien y los
Nosecuantos. Trabajé en Alemania como ingeniero de
grabacion en House of Music (2010). Fundador de
Bigmonster Records (2011), impulsando nuevos talentos en
la escena musical. Firmado por Warner Chappell en 2021
como compositor y productor.

Ha trabajado con artistas de renombre como: Jaze, Ezio
Oliva, Inti & Vicente, We The Lion entre otros.

Linkedin
https://www.linkedin.com/in/alejandro-1e%C3%B3n-a/71bb0114/

Gilmer Huayna

Formacion

Master de Music Business Management del IMB School -
Madrid. Licenciado en Comunicaciéon de la Universidad de
Lima.

Experiencia
Productor musical, compositor y artista especializado en la
musicalizacion de proyectos audiovisuales, cuenta con obras
premiadas internacionalmente y ha colaborado con artistas
como Primobeatz, Perros Santos, Nina Bosa, Wendy Sulcay
Reiiina.

Linkedin
https://www.linkedin.com/in/gilmerhuayna/

*El MALI se reserva el derecho a modificar la plana docente por motivos de fuerza mayor o disponibilidad del profesor,
garantizando que la calidad del programa no se vera afectada. Se podria contar con docentes invitados
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Certificacion
Los estudiantes que aprueben el programa completo recibiran un certificado a
nombre del MALI — Museo de Arte de Lima por 80 horas de duracion.
Requisitos:
* Asistir minimo el 70% de las sesiones en cada modulo.

» Aprobar todos los médulos de los cursos o programas integrales con nota minima
11, de acuerdo al plan de estudios vigente.

Inscripcion

El pago se puede realizar de dos formas: mediante depdsito o transferencia en la
cuenta del MALLI, o de forma online con tarjeta de débito o crédito, enviando luego el
comprobante a tu asesor educativo.

BCP AHORRO SOLES
Cuenta bancaria: Cuenta interbancaria (CCI):
191-34389140-0-03 002191 134389140003 51

ASOCIACION MUSEO DE ARTE DE LIMA
RUC: 20168496690

*EIMALI se reserva el derecho a reprogramar el inicio, en caso no cuente con un minimo de inscripciones.

Inversion

*Consulta nuestros descuentos por pago al contado, pronto pago y grupos
corporativos.

*Si el alumno inscrito decide retirarse del programa, tendra hasta siete (7) dias
calendario antes del inicio del programa para notificar y solicitar la devolucion de la
primera cuota mensual. La devolucion estara afecta al descuento del 14% por
gastos administrativos.
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